Тема: Предпринимательство.

Задание  1
Основными средствами воздействия предпринимателя на потребителя выступают следующие факторы: 

1.Новизна товара и его соответствие интересу потребителя;

2.Качество;

3.Цена, доступность товара;

4.Степень универсальности товара;

5.Внешний вид и упаковка;

6.Возможность воспользоваться услугами послепродажного сервиса.

7.Престижность  и привлекательность рекламы товара. 

Задание  2

Проиллюстрируйте конкретными примерами следующие положения:

1. Рынок, как совокупность продавцов и покупателей, обладает двумя важными условиями: 

а) всякий продавец будет охотно иметь дело с любым покупателем,
б) всякий покупатель согласен заключать сделку с любым продавцом. 

2. Начиная дело, предприниматель, не располагая нужными деньгами, занимает, он скапливает нужную сумму и возвращает долг с процентами.
3. Купить подешевле, а продать подороже – основной закон бизнеса. 

Задание  3

Как вы понимаете эти выражения? Ваши аргументы в их защиту. 

1.Предприниматель несет материальную ответств6ннсть за результаты деятельности фирмы, определяет стратегию ее  развития и имеет право распределения прибыли. 

2.Торговцы только за счет того, что производители и покупатели территориально разъединены друг от друга. 
3. К досугу люди стремятся, а безработицы они избегают. 

4.Хронические безработные могут становиться нищими, ворами, преступниками, добывать деньги любым незаконченным способом. 
Текст 1

Один из 100 богатейших людей в США Боб Канджел заработал свои миллионы так. 19- летним юношей  в начале  50-х г.г. взял в  банке, кредит, нанял рабочих и расчистил заваленный останками  ветхих зданий пустырь, где построил огромный магазин и детскую площадку. Такое сочетание пришлось американцам по душе. Дела пошли в гору. Сейчас он – владелец сети гигантских супермаркетов и центров развлечения в штате Нью-Йорк. Все это было понастроено на месте прежних пустырей.
Как вы думаете, у русского юноши получилось бы подобное?  Почему? 

